Pilnas vieshutis ar pilna
sale dar nereiskia, kad
verslas dirba pelningai

Kaip HORECA vadovams su DI mazinti operacinj
chaosg, stiprinti komandg ir susigrazinti kontrole

Mantas Kapocius, DIPA CEO
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Siandien HORECA pelninguma spaudZia ne viena jéga
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Pilna sale dar nereiskia, kad neprarandate pinigy
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Dirbtinis intelektas hospitality sektoriuje: ne technologija,
o naujas darbuotojas tarp kliento ir paslaugos
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DI hospitality sektoriuje tampa ne pagalba, o nauju operaciniu vaidmeniu
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Artimiausioje ateityje vieSbuciali ir restoranai konkuruos ne tik
maistu, lokacija ar interjeru.
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Jie konkuruos tuo:

Cia DI tampa kritiniu pranasumu
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Problema nera skambuciai.

Problema — nematuojami prarasti pinigai

20-35% 30-50% 40%+

skambuciy piko metu pokalbiy neuzdaromi neisgryninamas tikras
lieka neatsiliepti aiskiu kitu zingsniu kliento poreikis
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Kiek tai realiai kainuoja verslui?

500 | 500 skambuciy/ men.

e 677 500 €

- 25% konversija

prarasty pajamuy per metus

150€ - 150 € vidutine verte
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Tal ne teorija. Tai jau veikia Lietuvoje

.. . .
paplldorws apyvartos per 2 menesius
_ /)

/, N : \'/
\"" \V
Ly
/ /
\ / //,

Perlmt| neotsnlleptl s@mbucml

Be papildomo marketingo biudzeto
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DI verte prasideda ne nuo jrankio. Ji prasideda nuo sistemos

DI kaip “Zaisliukas” emad

* Paklausti - atsakyti * Reakcija be delsimo

* Pavieniai bandymai » Standartizacija

* Be savininko * Mazesneé apkrova

* Be ROI * Realaus laiko matomumas

* Daugiau kontroles

Mes nediegiame DI jrankio. Mes diegiame pajamy operacine sistema




Ne kiekvienam verslui reikia pradeti nuo diegimo

= vadovo ir komandos ROl diagnostika
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kontrolé svarbiausias ROI -~ logiskiausias

Dirbtuves padeda aiskiai suprasti, kur ir kaip DI gali tapti pajamy sistema



Ne daugiau kalbeti apie DI.
Aiskial pamatyti, kur jis uzdirba pinigus

i Uves | torius
Pagrindinis pirmas zingsnis  Tiems, kurie jau dabar mato
| prarastus skambucius,
Strukturuota ROI diagnostika rezervacijas, uzklausas

vadovams ir komandoms.

Siandien HORECA vadovams reikia daugiau DI sisteminio aiSkumo
ir maziau operacinio triukSmo
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ACIU uZ Jasy démesj

Susisiekime: http://mantas.kapocius.lt
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